resse é‘U]our

sie. « Le marché russe est considé-
rable, s'enthotisiasme le: directeur
général ‘de:{'entreprise ‘Jedn-Paul
Rascle. i le-pays compte actuelle-
ment de nombreuxlaboratoiresde
recherche, il nie dispose que de peu
d'entrepnses industrielles posmon~
nées surle marché des biens

d'équipements automobiles notam-"
ment. ‘Il existe pourtant “une. rés -

forte ‘demande dans le” pay
assure-t L '

he-controle |’ ensemble del
ne de fabncanon

Un partenanat stable .

« Nous sommes. pour le moment.
en phase de prospection-dans le

pays, poursuit Jean-Paul Rascle. Il
nous faut trouver les bons réseaux
commerciaux et -es- développer.
Pour;ce faire, la.société bénéficie
de-f'appui -de la CCl de Saint
Etienne et de |'Ecole Nationale d'ln-
génieurs: ‘qui-nous. sert de: point
relais grace a son équipe de cher
cheéurs:rtisses ».

Fésent de fagon ponctuelle

chés américains, asiati-
ques e canadvgns, Meécaconcept.
dela Russie un parte-

naire: réguher &t durable. « Réaliser
500.000€ de chiffre daffaifes en

2009: serait “déja- trés bienl»,:

confie-t=il. .
Pour 2009,
aspére dépas

fre d affcure malgré « le cli-

T Q:WCa‘l‘nilIe NangS

et générale
- IME de chif-

> ont:. plus:-explicites
i un long exXpose.

Sous- traltal it de rang 1

Dé s la chaudronnerie depuis de

. Philippe

‘gthler a répris -/'entréprise. de

Régny'en-1999; par Ié biais de fa hol-
‘créée: pour: f'occasion, Pothier
Ioppemem Depuis, le chiffre

némbreuses i -années,

est en progression

06. I s'expli-
nvustlssement matenel

® Philippe Pothier-a préféré scinder les activités afin, notamment, de

développer 'activité to‘lerie fﬁne. :
I'entreprise-», : détaille
Pothier.

Grace - la mise, en.. oeuvre d une
organisation  plus
Pothier Productions a pu_ réaliser
des ensembles. de tdlerie chaudron-
nerie:de-plus en plus.complets.
Jusqu'a quitter son fang de sous-trai-
tant:de rang 2 pour se. hssser au pre-

Ph|hppe

& aujourd‘hui-pour I’agroali‘-'
ire;le-ferroviaire, Ie textlle' :

industrielle,

tres de Regny, une: deux:eme entre-‘ .t

veau laser forte



